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ЗАСТОСУВАННЯ МЕТОДІВ ВИБОРУ ХОЛОДИЛЬНОГО ОБЛАДНАННЯ 
В СУЧАСНІЙ ТОРГІВЛІ 

 
Анотація. У статті аргументовано необхідність підбору холодильного обладнання підприємствами 

роздрібної торгівлі в сучасних умовах господарювання, особливо зі зростанням у загальному 
товарообороті роздрібної торгівлі частки продовольчих товарів. В той же час для ефективної 
діяльності роздрібних торгових підприємств запропоновано підходи до вибору того чи іншого торгового 
холодильного обладнання для зберігання якості відповідного асортименту продовольчих товарів, що 
реалізуються і пропонуються кінцевим споживачам. У процесі дослідження доведено, що у процесі 
вибору холодильного обладнання для роздрібних торговельних підприємств доцільно використовувати 
наукові підходи щодо розрахунку охолоджувальних площ в залежності від виду та асортименту 
пропонованих товарів. При виборі торговельного холодильного обладнання  необхідно керуватися 
такими основними критеріями як ціна, надійність обладнання, енергоощадність. 
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APPLICATION OF THE METHODS OF SELECTION OF REFRIGERATING 
EQUIPMENT IN MODERN TRADE 

 
Abstract. The article substantiates the necessity of the refrigerating equipment selection by retail trade 

enterprises in the modern economic conditions, especially with the increase of the food products share  in the total 
retail trade turnover. At the same time, for the effective operation of retail trade enterprises, approaches are 
proposed for choosing one or another trading refrigerating equipment to maintain the quality of the particular 
food products range being sold and offered to customers. In the course of the research, it has been proved that in 
the process of selecting refrigerating equipment for retail trade enterprises it is expedient to use scientific 
approaches in the calculation of cooling areas, depending on the type and range of offered goods. When choosing 
a trading refrigeration equipment it is necessary to be guided by such basic criteria as price, reliability, energy 
saving. 
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Постановка проблеми. В сучасних умовах 
господарювання значну увагу підприємства 
роздрібної торгівлі приділяють як вирішенню 
завдання збереження якості продовольчих товарів за 
допомогою холодильного обладнання, так і завданню 
енергоощадності цього обладнання. Основна 
проблема полягає у виборі холодильного обладнання 
вітчизняних виробників, яке відповідало би розміру 
магазину та асортименту реалізовуваних 
продовольчих товарів. 

Аналіз останніх досліджень і публікацій. 
Протягом останніх років інтерес науковців до питання 
ефективного використання матеріально-технічної 
бази підприємств роздрібної торгівлі набуває 
неабиякого розвитку. Серед вітчизняних науковців 
варто відзначити праці Апопія В. В., Ситник Н. С., 
Підкамінного І. М., Совершенної І. О. тощо. У 
зарубіжних працях розгляду зазначеної категорії 

присвячено праці таких науковців: Маркидес К., 
Портер М. тощо. 

Постановка завдання. Основною метою дослі-
дження є визначення шляхів більш ефективного вико-
ристання холодильного обладнання. 

Виклад основного матеріалу дослідження. За 
останні роки в Україні, починаючи з 2014 року, 
спостерігається зростання питомої ваги продовольчих 
товарів у загальному товарообороті. Якщо у 2013 році 
частка продовольчих товарів склала 39% в загальному 
товарообороті, то в 2016 році − відповідно 41% 
(рис. 1). У зв’язку з цим на підприємствах роздрібної 
торгівлі постає проблема більш якісного зберігання 
продовольчих товарів, у т.ч. охолоджених і заморо-
жених, а також підвищення якості надання послуг 
покупцям. Водночас актуалізується питання стосовно 
сутності холодильного обладнання та його енерго-
ощадності. 
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Рис. 1. Співвідношення продовольчих і непродовольчих товарів 

у роздрібному товарообороті підприємств 10 

 
Вищевикладене ставить перед торговельними 

підприємствами завдання стосовно переоснащення 

магазинів сучасним холодильним обладнанням 

безпосередньо вітчизняного виробника. Вітчизняна 

промисловість спроможна виконати це завдання. До 

прикладу, Харківський завод торгового холодиль-

ного обладнання, ПрАТ “УКпостач”, ТМ Техно-

холод; “Айсберг” ЛТД; “Компанія “UBC Group”; 

ХолодТехСервіс та ряд інших. Так, ВАТ “Харківсь-

кий завод торгового холодильного обладнання” 

пропонує роздрібним торговим підприємствам 

вітрини-прилавки холодильні “Пальміра – 1,2”, 

“Пальміра – 1,3” “Пальміра – 1,5”, “Пальміра – 1,8”. 

Особливістю вітрин є те, що корисний об’єм 

холодильного боксу складає від 130 л до 190 л, при 

довжині вітринного відсіку від 1,3 м до 1,8 м і 

ширині − 0,82 м, висоті − 1,2 м. Ці холодильні 

вітрини та інші даного типу служать для вигідної 

презентації покупцям продуктів, що можуть швидко 

псуватися і рекомендовано застосовувати у мага-

зинах з торговою площею до 100 м2 і більше.  
 

 

Рис. 2. Вітрина-прилавок холодильна  

“Пальміра – 1,2” 

 

Добір холодильного обладнання роздрібним 

торговельним підприємствам малого бізнесу слід 

здійснювати в залежності від ширини асортименту й 

кількості швидкопсувних товарів, режиму й 

особливостей їх зберігання, методів продажу това-

рів. Так, для торгівлі замороженими продуктами 

(м’ясом, птицею, овочами, фруктами, ягодами) 

необхідно передбачати закупку низькотемператур-

них камер і прилавків (до прикладу: Аляска А 100, 

Аляска А G 100, “Аляска А” БХН-2,0 та інші), для 

продажу охолоджених продуктів слід використо-

вувати середньотемпературні камери і прилавки (до 

прикладу: холодильна вітрина ВХС-1,0, 

холодильна вітрина ВХС-1,2, холодильна вітрина 

ВХС-1,5 та інші), а для реалізації свіжих 

кондвиробів, фруктів, ягід слід підбирати 

високотемпературне холодильне обладнання 

вітчизняного виробництва (до прикладу: 

холодильна вітрина-гірка ВХП-1,2; настільна 

холодильна вітрина ВХН-1,3; настільна холодильна 

вітрина ВХН-1,5, Дакота 85/150, Дакота (R290) та 

інші). Для охолодження безалкогольних і слабо-

алкогольних напоїв доцільно використовувати 

шафи холодильні вітчизняного виробництва. Нап-

риклад, це холодильні шафи серії “Мічиган” 

(особливістю цих шаф є те, що корисний об’єм 

холодильного боксу складає в середньому близько 

0,5 л, при довжині 0,65 м і глибині − 0,75 м, висоті 

− 2,1 м, демонстраційна площа дорівнює 1,7 м2), 

“Арканзас” (особливістю цих шаф є те, що 

корисний об’єм холодильного боксу складає в 

середньому від 510 л до 1200 л, при довжині від 

0,65 м до 1,32 м і глибині − від 0,55 м до 0,85 м, 

висоті − 2,1 м), “Канзас” (особливістю цих шаф є 

те, що корисний об’єм холодильного боксу складає 

від 800 л до 1400 л, при довжині 1,32 м і глибині − 

від 0,5 м до 0,85 м, висоті − 2,1 м) Полтавського 

заводу Технохолод, “Torino” Харківського заводу 

торгового холодильного обладнання тощо. 

Для зберігання, демонстрації і продажу замо-

роженої продукції, в т.ч. морозива, доцільно 

використовувати холодильні і морозильні ларі 

вітчизняних виробників (наприклад, Харківського 

заводу холодильного обладнання типу “РОСС” 

різної модифікації залежно від продукції, яку 

збираються реалізовувати в магазині) (рис. 5). 

 

2013 рік

39%

61%

Продовольчі Непродовольчі

2016 рік

41%

59%

Продовольчі Непродовольчі
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Рис. 3. Вітрина холодильна бонет “Аляска А” 

БХН-2,0 

 

 

Рис. 4. Холодильна шафа “Torino” 

 

 

Рис. 5. Холодильні і морозильні ларі “РОСС” 

 

Сучасна наукова думка рекомендує здійснювати 

підбір холодильного обладнання, використовуючи 

методику, запропоновану Сергєєвою О. Р. 9 

(Дніпропетровський університет ім. Альфреда 

Нобеля). Розрахунок потреби в охолоджувальній 

площі для таких груп товарів, як заморожені риба і 

рибопродукти, заморожене м’ясо і м’ясопродукти, 

заморожені овочі, ягоди, фрукти, ковбаси і ковбасні 

вироби, молоко і молокопродукти і ряд інших 

продовольчих товарів, проводиться з урахуванням 

режиму зберігання, норм завантаження на 1 м2 

охолоджувальної площі та інших показників за 

формулою: 

;
Н

КТО
П


                          (1) 

де О – середньоденна реалізація товарів, кг; 

Т – термін зберігання товарів, день; 

К – коефіцієнт переведення вантажної площі в 

корисну; 

Н – норма завантаження товарів, кг/м2. 

Якщо товари зберігаються у прямокутній чи 

овальній формі (до прикладу молочні продукти в 

твердій упаковці), розрахунок охолоджувальної 

площі при штабельному зберіганні товарів слід 

проводити за такою формулою: 

nc

baG
S




 ;                             (2) 

де G – максимальний товарний запас, кг; 

a, b – довжина і ширина тари, м; 

с – місткість одиниці тари, кг; 

n – число одиниць тари за висотою штабеля, 

шт. 

При зберіганні в магазині тортів з круглою 

формою та інших борошняних кондитерських 

виробів слід використовувати таку формулу: 

;
2

nc

DG
S




                              (3) 

де D – діаметр круглої тари в найбільш широкій 

частині, м. 

Висновки і перспективи подальших дослі-

джень у даному напрямі. На основі проведених 

досліджень можемо зробити наступний висновок: 

роздрібна торгівля продовольчими товарами в 

Україні набуватиме все більшого розвитку, особливо 

через мережу роздрібних торгових підприємств 

(магазинів). У свою чергу, це вимагатиме 

переоснащення магазинів новим холодильним 

обладнанням. При його виборі необхідно керуватися 

наступними основними критеріями: ціна та надій-

ність обладнання, енергоощадність. Саме тому розд-

рібним торговельним підприємствам необхідно 

надавати перевагу обладнанню вітчизняного вироб-

ництва. У процесі вибору холодильного обладнання 

доцільно використовувати наукові підходи щодо 

розрахунку охолоджувальних площ в залежності від 

виду та типу товару. 

Перспективними вбачаються подальші дослі-

дження оснащення магазинів малого бізнесу в 

сільській місцевості та невеликих населених пунк-

тах сучасним холодильним обладнанням. 
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